
ビジネスが止まらない企業間決済「Paid」

サービス概要資料
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導入の効果

導入事例

利用の流れ

概要と歴史


導入実績


よくあるお悩み

スムーズに取引を開始できる


取引先の幅が広がる


コア業務に集中

Paidの強み
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決済を理由に


ビジネスが


止まらない世界を



個人事業主への

与信も対応

代金100％保証で

未回収リスクなし

請求業務がすべて不要に

サ
ー
ビ
ス
概
要
1

サ
ー
ビ
ス
概
要

が実現すること

貴社 取引先

請求・代金回収

納品・サービス

提供

代金お支払い

STEP 1

STEP 3 STEP 2

請求業務と

未回収リスク


0
個人事業主


OK

Paidは請求業務の「手間」と「リスク」をゼロにする

企業間の後払い決済サービスです
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　　　対面取引　ECサービス

　　　店頭決済

　　SaaS・Webサービス

※日本マーケティングリサーチ機構 2021年9月期調べ。指定領域における検証調査。


5,500社以上

導入実績 今、最も選ばれている


決済サービスです
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未回収リスクが不安で

営業が消極的に


なっている

審査に時間がかかって

すぐに取引を

開始できない

請求業務にリソースが

取られて、やりたい

業務に集中できない

そもそも請求書払いに

対応できない

こんなお悩みありませんか？ 
サ
ー
ビ
ス
概
要

がまるごと ！解決します

よくある課題

EC事業者 … オンライン取引だから未回収リスクが不安

… リソースが限られていて請求業務まで手が回らない

 … 個人事業主や中小企業に対する与信ノウハウがない

ベンチャー / スタートアップ

大手企業の新規事業

大丈夫！



スムーズに取引を開始できる

面倒な手続きや与信審査にかかる時間

を気にせず、 新規開拓ができます。

取引の幅が広がる

業種・取引形態を問わず小口取引から

大口取引まで取り込めます。

コア業務に集中できる

取引先が増えても請求業務が増えないか

ら、本来やりたい業務に集中できます。

導
入
の
効
果

Paidを導入することで請求業務のコストや未回収リスクを

気にせず、ビジネスを加速することができます
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01効果 02効果 03効果



スムーズに取引を開始できる

導
入
の
効
果

約3週間

Webで完結・
審査も


 最短数秒！
与信審査 / 社内承認

口座開設書・

申込書などの手続き

自社掛けの取引開始まで の取引開始まで

最短即日

スピーディな与信審査で

積極的な新規開拓を後押し
します

なかなか取引を開始できないと、
新規営業のストレスに。短納期の
注文にも対応できるようになります。

01効果
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与信審査が厳しくて


小さい会社はお断り

業種・業界を問わず


高い審査通過率

限度額は最大1,000万円


大口取引にも対応

個人事業主や中小企業でもOK

社内与信が通らず


大口取引ができない

取引実績のない業種の顧客は


前払いのみ

フリーアドレス、固定電話なしでも可。

業種や取引形態を問いません

取引先の幅が広がる

自社掛けの審査 の審査

導
入
の
効
果

業種・業界・会社規模を問わず
積極的な与信を行います

反社チェック&


不正利用も


自動検知
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消極的な審査だと、思うように取引先

や客単価を伸ばせません。Paidなら取

引先の幅が広がり売上UPにつながります。

02効果



コア業務に集中できる

導
入
の
効
果

貴社で行うのは顧客と請求データの登録のみ。

空いた時間をコア業務に活用できます
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未入金時の督促業務や経理とのやり

取りが無くなり、本来やるべき営業

活動に専念できるようになりました。

の導入後の導入前

請求書発行・送付

入金確認・消込

与信調査・管理

問い合わせ対応

売掛金管理

未入金時の督促

03効果

取引先データの登録

請求データの登録

消込作業や債権管理が不要に。実務

だけでなく財務分析や外部対応にコ

ストが割けるようになりました。

営業

経理



大きな限度額が付与できる
最大1,000万円まで付与。

初回の審査以降も取引実績に応じて増額可能

BtoBに特化しているから、通常の取引で当たり前の「企業に対する与信」を実施。 
限度額が大きく、督促も丁寧に行うので、継続取引がしやすいのが特長です。

審査の精度が高い
本人確認も実施するから、審査の精度が
圧倒的に高い

PaidはBtoB取引に強いから選ばれています

P
a

i

d
の
強
み

11

回収率が高い
担当者情報があるから、電話やメールに
よる丁寧な督促で回収までフォロー


請求可否が事前に分かる
急な審査NGが出ないから

取引がスムーズ



面倒な手続きがすべて不要に。 

さらに、収納代行サービスだと

利用開始まで長ければ数ヵ月か

かりますが、Paidだと1～3週間

で利用できます。

P
a

i

d
の
強
み
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口座振替で発生する


手続きもすべて代行
収納代行A社

振替依頼書類の郵送

振替依頼書類の回収

引き落とし依頼

不備チェック

失敗時の督促連絡

未入金の保証

利用開始までの期間

×

〇

〇

×

×

×

数ヵ月

〇

〇

〇

〇

〇

〇

1~3 週間



複数のサービスで利用して

も、請求書を1つにまとめ

られるのがメリットです。 

振込が一本化するので、


振込手数料の削減にも


つながります。

Member`s 
VOICE

充実した支払い方法
請求書の


発行単位が自由

請求書や取引履歴を


Webで確認

取引先専用のマイページをご用

意。取引履歴や限度額等の確

認、請求書のダウンロードが可

能です。いつでも確認ができる

ため紛失の場合も安心です。

取引先の希望によって請求書を1

枚にして本社に発行したり、部

署や店舗ごとに発行することが

可能です。部署や店舗をまたがっ

て取引している場合も安心です。

銀行振込、振込手数料が不要な

口座振替、いつでも支払いがで

きるコンビニ払いの3種類から


取引先が自由に選択できます。

P
a

i

d
の
強
み
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取引先専用のサポートデスクもご用意しているので、安心してご利用いただけます

取引先にとっても支払いやすい、便利な機能をご用意




導
入
事
例

Paidがなければ

法人利用はここまで

伸びなかった

督促業務がなくなり、本来やりた 

い業務に集中できています。Paid 

の限度額も大きいので、購入単価 

が上がり売上UPも実現できました。

Paidで請求書払いに対応したこと

で、今まで取りこぼしていた大口

案件の獲得が可能に。今では新規

事業の大きな強みになっています。

株式会社生活の木

EC

01 02
プラスを生み出す 

業務に集中できる 

ようになりました

Webサービス

株式会社ココナラ

メイン業務に集中できる

大きな限度額で売上UP

リスクがないから攻めの体制へ
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リスクを気にせず請求書払いが可能

発注単価が上がり売上も拡大

請求書払いが新規事業の強みに
事例を見る 事例を見る

https://paid.jp/instance/?p=2472
https://paid.jp/instance/?p=2220


導
入
事
例

取りこぼしを削減

督促不要なので販売活動に専念できる

納品までのスピードも改善

購入頻度が5倍に。


取りこぼしていた


お客様も固定客に

定額請求の管理 

や口座振替の手 

間を削減

請求書払いができずに取りこぼ 

していた中小飲食店を固定客に 

できました。来店不要で購入で 

きるので購入頻度も増加。

口座振替にまつわるすべての業

務が不要に。請求をほぼ自動化

でき、請求業務の手間の大幅削

減につながっています。

口座振替の手続きから解放

未払い時の再請求も自動化

スピーディなサービス提供が可能

株式会社テンポスバスターズ

店頭販売 Webサービス

株式会社コタム

03 04
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事例を見る 事例を見る

https://paid.jp/instance/?p=2335
https://paid.jp/instance/?p=2037


取引先の同意を得てから、貴社が登録します。
取引先に手間を取らせません。

取引先

貴社

利
用
の
流
れ

ご登録いただいた内容を元に、与信審査を行います

取引先の登録の流れ

16

方法 A

方法 B

審査

取引先が登録する

貴社が代理で登録する

1
取
引
先
の
デ
ー
タ
を
登
録

最短即時～3営業日程度

メール認証
2

3

結果通知

結果通知

取引先の登録

法人名（屋号）

本社の情報

取引先を登録して審査を行います

部署名・支店名

株式会社□□□□

〇〇支店

取引先が登録する

Paidの説明や取引条件を記載した申し込みページ
をご用意。取引先にURLを案内してください。

方法A

貴社が代理で登録する方法B

01STEP 取引先データの登録
 登録方法は2種類

貴社の運用に合わせて選択できます



取引先を選択して 
請求データを登録するだけ

請求の登録
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請求の確定

請求データを選択し確定

取引先を選択しデータ入力

利
用
の
流
れ

取引先

貴社

請求完了までの流れ 入金までの流れ 請求の登録

株式会社□□□□

取引日　　   　注文内容　　　　　税率　　         　金額

サービス利用料 ￥200,00010%04/01

1件 | ¥200,000

請求の確定

株式会社□□□□

株式会社△△△△

￥200,000

￥200,000

サービス利用料

サービス利用料

2件 | ¥40,0002件 | ¥400,000

請求データを元に請求書を発行し、代金の回収まで行います

02STEP 請求データの登録


1

2

1
請求の登録

6
入金消込

7
100％ 入金

5
お支払い

3
請求の確定

2
限度額確保

4
請求書発行 督促・回収

※未払い発生時



株式会社□□□□

株式会社□□□□

プラン登録

001234

あらかじめ登録された請求プランをもとに毎月自動で請求します

よく利用されている


サービス形態
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定
額
自
動
請
求

オ
プ
シ
ョ
ン

株式会社□□□□

001234

プラン登録

決済確定日　　　 毎月 1日


2日


4日


5日

3日


毎月自動化

　  請求プランを登録するだけでOK2　　取引先を指定して1

開発不要で


毎月の継続課金を自動化できます


サービス利用料

会費

広告費用

定額購入

プロバイダ通信料
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API連携

A
P

I

連
携

オ
プ
シ
ョ
ン

会社名 株式会社…

東京都…住所

Paid払い●
クレジット〇

￥10,000

会員登録や利用申し込みフォーム

に入力されたデータをそのまま

Paidに送信します。

注文内容や課金データをPaidに

送信し、自動で決済確定します。

顧客データ

請求データ

与信結果や利用可能状況もリアル

タイムで確認することができ、


よりスムーズに取引ができます。

APIを使えば、請求に必要な顧客データや請求データをPaidに自動で送信できるので、

手動での入力作業が不要になります。

請求作業の時間が　 に0

データの登録を自動化できるAPIもご用意



□□□□株式会社

株式会社△△△△

請
求
書
サ
ン
プ
ル

□□□□株式会社

注文内容・備考

取引先ごとに専用の振込先が
用意されています

伝票番号 金額

請求書表面 請求書裏面（明細）

封筒

貴社名が

あるから

分かりやすい

貴社が

設定した連絡先

が記載されます

封筒の窓から

貴社名が

見える！

20

請求書・封筒は取引先に分かりやすく設計されています
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サービス内容や事業フェーズをヒアリングさせていただき、

貴社の売上拡大を実現するための最適なプランをご提案いたします。

料
金
プ
ラ
ン

0円

請求金額の0.5~3.5%
0円~

請求1件につき125円

初期費用

月額利用料

保証料

事務手数料

月末締め / 翌々月5日払い

月末締め / 翌月末払い
お支払い条件
① もしくは ②

1

2 保証料+0.2%

貴社にとって最適なプランをご提案

取引先の利用料は
限度額は

無料

最大1,000万まで

20日締め/翌月20日払い または

月末締め/翌月末払い

（銀行振込・コンビニ払いの手数料は取引先負担）

銀行振込
コンビニ払い
口座振替

お支払い方法は下記から選べます

取引先のご利用料金

まずは

お気軽に


お問合せください



サ
ー
ビ
ス
導
入
の
流
れ
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スムーズな導入・運用をサポートします

ご利用開始
お客様にPaidをご案内ください。

またAPI連携などの開発のテスト


も可能になります。
3 利用開始

導入のご相談 業種・業態に合わせた運用フロー

をご提案いたします。
1

お申し込み
＋審査

お申し込みの手続きはWebで完

結します。5営業日程度で審査

が完了します。
2

OK

ステップ

専門スタッフによる


伴走サポート
運用の中で出てくる課題の解決は


もちろん、売上拡大に向けた取り

組みまでサポートいたします。



03-6774-8482
[受付時間] 11：00～17：00（平日）

お電話でのお問い合わせ

https://paid.jp/fumi/r/serviceInquiry/input
問い合わせフォーム

Webでのお問い合わせ

詳しい事例や

導入メリットの


ご説明など

ライトなご相談も


お気軽にどうぞ

電話相談のWeb予約はこちら

QRコードからも

アクセスできます

まずは　　  分の 　　　　　で

サービス説明を聞いてみませんか？

30 電話相談

https://paid.jp/fumi/r/serviceInquiry/input
https://timerex.net/s/Paid_Sales6/d8803da1/?from=material_click
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